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Ustugi telekomunikacji komérkowej i sprzet



I. INFORMACJE OGOLNE

I.1 Informacje ogdlne dotyczace Frontexu

Europejska Agencja Strazy Granicznej i Przybrzeznej (Frontex) zostata ustanowiona na mocy
Rozporzadzenia Rady i Parlamentu Europejskiego 2016/1624 z 14 wrzesnia 2016, OJ. L 251 z dn.
16.09.2016 (dalej nazywana Regulacja Frontexu) majac na celu ulepszenie zintegrowanego
zarzadzania zewnetrznych granic panstw cztonkowskich Unii Europejskiej.

Frontex rozpoczat dziatalnos¢ 3 pazdziernika 2005 roku, w siedzibie w Warszawie, w Polsce. Od
listopada 2016 roku personel Frontexu liczy okoto 450 pracownikow.

Dodatkowe informacje na temat Frontexu mozna znalez¢ na stronie internetowej Agencji
www.frontex.europa.eu.

1.2 Procedury udzielania zaméwien publicznych

Dla potrzeb szybko rozwijajacej sie organizacji i biezacego funkcjonowania, Frontex jest w statej
potrzebie nabywania towardw i ustug. Przetarg jest uporzadkowanym sposobem do konsultacji rynku
na zakup tych towardw i ustug.

Cel procedury przetargowej i udzielania zamowien jest dwojaki:
. Zapewnienie przejrzystosci dziatan;

. Uzyskanie pozadanej jakosci ustug i dostaw w najlepszej cenie.

Procedury zaméwien publicznych sa regulowane przez nastepujace przepisy prawne:

a) Czesc 1, Tytut 5 Rozporzadzenia Rady (EU, Euratom) nr 966/2012 z 25 pazdziernika 2012 (ze
wszystkimi poprawkami) w sprawie zasad finansowych' stosowanych w wykonywaniu budzetu
ogolnego Unii;

b) Czes$¢ 1 Tytut 5 Rozporzadzenia KomisjiZ (EU) nr 1268/2012 z 29 pazdziernika 2012 (ze
wszystkimi poprawkami) w sprawie zasad wykonania Rozporzadzenia Rady (EU, Euratom) nr
966/2012 z dnia 25 pazdziernika 2012 w sprawie zasad finansowych stosowanych w
wykonywaniu budzetu ogélnego Unii.

1.3 Kwalifikowalnosc
Udziat w przetargach jest mozliwy na réwnych warunkach dla wszystkich firm, pod warunkiem ze:

a) Nie sa one w zadnej z sytuacji wykluczajacej ich z udziatu w przetargu wymienionych w pkt
111.3, co potwierdza Deklaracja Honorowa Uczestnika Przetargu (Aneks IV) oraz ze nie zachodzi
konflikt interesow w zwiazku z tym zaméwieniem;

b) Maja niezbedna wiedze i doswiadczenie, a takze zasoby ludzkie i techniczne w celu realizacji
umowy oraz

c) Posiadaja odpowiednig zdolnos¢ ekonomiczna i finansowa do przeprowadzenia niezbednych
Swiadczen.

1.4 Kary

Bez uszczerbku dla stosowania kar okreslonych w umowie, oferenci i wykonawcy, ktorzy sa winni
ztozenia fatszywych oswiadczen dotyczacych sytuacji, o ktorych mowa w pkt 111.3 lub stwierdzono
wobec nich powazne niedopetnienie zobowiazan umownych dotyczacych wczesniejszych zamowien
lub dotacji, podlegajg karze administracyjnej i finansowej okreslonej w artykule 145 Rozporzadzenia
Komisji (EU) nr 1268/2012 z dnia 29/10/2012. (0J. L 362 z 31/12/2012).

' Regulation (EU, Euratom) No 966/2012 of 25 October 2012 of the European Parliament and of the Council on the financial
rules applicable to the general budget of the Union

2 Commission Delegated Regulation (EU) No 1268/2012 of 29 October 2012 on the rules of application of the Regulation (EU,
Euratom) No 966/2012 of 25 October 2012 of the European Parliament and of the Council on the financial rules applicable to
the general budget of the Union
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1.5 Oferty taczone

Zadna specjalna forma prawna nie jest wymagana, ale w przypadku grupy wykonawcow
przedstawiajacych akceptowalne oferty, bedzie konieczne zapewnienienie, ze kazde
przedsiebiorstwo spétki bedzie solidarnie odpowiedzialne za nalezyte wykonanie umowy. W przypadku
oferty konsorcjum, wykonawca gtowny bedzie zobowiazany do dziatania w imieniu konsorcjum.

Oswiadczenie mdwiace na przyktad, ze:
a) ,,...jeden z partnerow wspolnego przetargu bedzie odpowiedzialny za cze$¢ umowy, a inny
dla pozostata czesc...”, lub

b) ,,...wiecej niz jedna umowa powinna zosta¢ podpisana, jesli nastepuje wspolne wygranie
przetargu...”,

sa zatem niezgodne z zasadg solidarnej odpowiedzialnosci. Frontex nie wezmie pod uwage takiego
oswiadczenia zawartego we wspdlnej ofercie oraz zastrzega sobie prawo do odrzucenia takich ofert
bez dalszej oceny na podstawie tego, ze nie sa one zgodne ze specyfikacja przetargowa.

1.6 Podwykonawstwo

Podwykonawstwo jest dozwolone, pod warunkiem, ze podwykonawca (-y) i jego zakres pracy zostanie
wyraznie wskazany w ofercie. Niemniej jednak odpowiedzialno$¢ za petne wykonanie zamoéwienia
spoczywa na Wykonawcy, poniewaz Frontex nie ma bezposredniego zobowiazania prawnego z
podwykonawca (-ami).

Odpowiednio:

a) Frontex bedzie traktowac wszystkie sprawy dotyczace umoéw (np. ptatnosci) wytacznie jako z
gtownym wykonawca, bez wzgledu na to czy zadania sg wykonywane przez podwykonawce;

b) W zadnym wypadku gtowny wykonawca nie moze unikna¢ odpowiedzialnosci wobec Frontexu na
tej podstawie, iz wina lezy po stronie podwykonawcy.

Jezeli podwykonawstwo jest przewidywane w ofercie musi ona zawiera¢ petna dokumentacje, tj.:

a) Jasno przedstawic role i zadania realizowane przez podwykonawce (-6w);

b) Okresli¢ wielkos¢ / czes¢ oferty jaka jest podwykonywana przez kazdego podwykonawce; oraz
c) Przedstawi¢ list intencyjny od kazdego z podwykonawcow z podaniem zamiaru wspotpracy,
jezeli oferent wygra przetarg.

Wszyscy cztonkowie konsorcjum i podwykonawcy musza spetnia¢ kryteria kwalifikujace i
wytaczenia podane w pkt 1.3 i lll.3.

1.7 Koszt przygotowania ofert

Zaproszenie do udziatu w przetargu nie stanowi jakiegokolwiek zobowigzania w imieniu Frontexu do
udzielenia zamdwienia na rzecz firmy. Frontex nie bedzie zwracat kosztow poniesionych przez
oferentow w zakresie przygotowywania i sktadania ofert.

1.8 Wprowadzenia w btad i praktyki korupcyjne
Kontrakt nie zostanie przyznany Oferentom, ktorzy w trakcie procedury udzielania zamoéwien:

a) Sa w sytuacji konfliktu interesow;

b) Sa winni ztozenia nieprawdziwych informacji wymaganych przez Frontex jako warunek udziatu
w postepowaniu o udzielenie zamoéwienia lub nie ztoza tych informacji;

c) Probuja uzyskac poufne informacje, zawieraja niedozwolone porozumienia z konkurencja lub
wptywaja na komisje oceniajacq lub Frontex w trakcie badania, wyjasnienia, oceny i
poréwnania ofert.

Wszystkie powyzsze okolicznosci moga doprowadzic¢ do odrzucenia tej oferty i moga skutkowac karami
administracyjnymi.
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1.9 Poufnos¢ i publiczny dostep do dokumentow

W ogoélnej realizacji swoich dziatan i w realizowaniu procedur przetargowych, Frontex szczegolnie
przestrzega nastepujacych przepisow UE:

a) Dyrektywa nr 95/46/EC Parlamentu Europejskiego i Rady z dnia 24 pazdziernika 1995 o
ochronie osob prywatnych w zwiazku z przetwarzaniem danych osobowych i wolnym
przeptywem takich danych;

b) Rozporzadzenie (EC) nr 45/2001 Parlamentu Europejskiego i Rady z dnia 18 grudnia 2000 r. w
sprawie ochrony osob fizycznych w zakresie przetwarzania danych osobowych przez instytucje
i organy wspolnotowe i swobodnego przeptywu tych danych;

Rozporzadzenie (EC) nr 1049/2001 Parlamentu Europejskiego i Rady z dnia 30 maja 2001 r. w
sprawie publicznego dostepu do dokumentéw Parlamentu Europejskiego, Rady i Komisji.
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Il. INFORMACJE SZCZEGOLOWE
Il.1. Zakres i informacje dotyczace umowy

II.1.1 Przedmiot zaméwienia

Przedmiotem przysztego kontraktu ramowego bedzie wykonywanie ustug telefonii komérkowej oraz
transferu danych, jak rowniez dostawa sprzetu dla telekomunikacji przenosnej, dla potrzeb gtéwnej
siedziby Frontexu w Warszawie, w Polsce, zgodnie z wymaganiami dokumentacji przetargowej i
zgodnie z wygrywajaca oferta przetargowa.

I1.1.2 Rodzaj kontraktu

Frontex moze zawrze¢ kontrakt ramowy z wybranym Wykonawca (spetniajacym wymagania
dokumentacji przetargowej) na podstawie wstepnej wersji kontraktu ramowego (Aneks VI). Kontrakt
bedzie podpisany na dwa lata. Istnieje mozliwosc przedtuzenia kontraktu na 3 miesigce lub na kolejne
2 lata. Celem przedtuzenia kontraktu, co najmniej 6 miesiecy przed koncem pierwszego dwuletniego
okresu waznosci kontraktu, ceny pakietow i ceny jednostkowe beda przedmiotem korekty, majacej
na celu ich adaptacje do zmian jakie zaszty na rynku telefonii komorkowej. Jezeli obie strony nie
porozumiejg sie co do nowych cen w okresie do 3 miesiecy przed koncem pierwszego dwuletniego
okresu waznosci kontraktu, kontrakt nie bedzie przedtuzony na kolejne dwa lata, lecz tylko na trzy
miesiace. W razie obopolnej braku woli obu stron do zainicjowania negocjacji dot. korekty cen co
najmniej 6 miesiecy przed koncem pierwszego dwuletniego okresu waznosci kontraktu, kontrakt
wygasnie.

Il.2. Forma i zawartos¢ oferty

Oferta musi by¢ zrozumiata i zwiezta, z numeracja stron i ztozona w formie stanowiacej logiczng
catos¢. Ze wzgledu na fakt, ze oferenci beda oceniani na podstawie zawartosci ofert, musza one
wyraznie wskazywac, ze oferent catkowicie spetnia wszystkie wymogi dokumentacji przetargowej i
jest w stanie wykonaé planowane ustugi.

Oferta musi zawierac¢ wszystkie informacje i dokumenty wymagane przez Frontex do jej oceny na
podstawie kryteriow wykluczenia, wyboru i udzielania zamoéwienia w zgodnosci z wymogami
dokumentacji przetargowej. W przypadku, gdy oferta nie spetni kryteriow, Frontex moze ja wykluczyc
z dalszej oceny.

II.2.1 Dokumenty, ktére powinna zawiera¢ oferta
Oferta powinna zawierac nastepujace dokumenty:

a) Oferta Techniczna i Finansowa

Oferta Techniczna i Finansowa przygotowana przez oferenta musi by¢ zgodna z
Aneksem Il i zawierac¢ wszystkie wymagane tamze informacje.

Oferenci nie moga odmodwic lub pomina¢ zadnego z wymagan obowigzkowych
przedstawionych w dokumentacji przetargowej. Jakiekolwiek zastrzezenia,
zatozenia czy ograniczenia ktore beda limitowaty te wymagania lub czynity je
warunkowymi, beda uznane domyslnie jako czynigce oferte niezgodna z
wymaganiami dokumentacji przetargowej.

Oferta techniczna oferenta musi jasno zawiera¢ informacje wymagane w Aneksie lll,
pogrupowane i zatytutowane doktadnie w taki sposob, jak wymagane tamze. W razie
potrzeby, prosze powtorzyc te same informacje w wiecej niz w jednym formacie.

Oferta musi sie odnosi¢ do wszystkich wymaganych pozycji. Nie dopuszcza sie ztozenia
ofery czastkowej. Niekompletnos¢ oferty lub jej brak jasnosci powodujacy uznanie
jej niekompletnosci skutkowac bedzie uznaniem oferty za nieodpowiednia.

Prosze przy tym zauwazyc iz:
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Ceny jednostkowe kazdego produktu i/lub ustugi musza by¢ state i zawierac
wszystkie koszty i wydatki bezposrednio oraz posrednio odnoszace sie do
dostarczania tych produktéw lub ustug,

Ceny powinny by¢ wyrazone w ztotych (PLN) i przedstawione jako ceny netto (bez
VAT). Stawka (%) zastosowanego VAT ma by¢ wskazana odrebnie, jezeli ma miec
zastosowanie,

Wszystkie ceny odnoszace sie do dostawy produktow powinny zawiera¢ wszelkie
koszty dostawy na warunkach DDP (Delivered Duty Paid, patrz Incoterms 2010).

Jezeli to niezbedne, to prosze:

Powtorzyc te samga informacje w wiecej niz jednym miejscu formularza,

Powiekszy¢ rozmiar odnosnego pola w Aneksie Il celem wstawienia tam catej
potrzebnej informacji, oraz wydrukowac formularz w formacie A3, jesli jest to
niezbedne dla jego jasnosci.

Przygotowujac oferte finansowa Oferent powinien wziag¢ pod uwage fakt, ze
Frontex jest zwolniony z wszelkich podatkow i optat na mocy Protokotu w sprawie
Przywilejow i Immunitetow Unii Europejskiej zatagczonego do Traktatu, podpisanego
w Brukseli, 8 kwietnia 1965r. (OJ nr 152 z dnia 13 lipca 1967) tworzacego Rade oraz
Komisje Europejska.

Wykonawca, jesli jest zarejestrowany poza Polskg, podejmie niezbedne kroki w
celu uzyskania od wtasciwych organdw krajowych zwolnienia z ptacenia podatku
VAT w odniesieniu do ustug i dostaw majacych by¢ $wiadczonymi na podstawie
umowy zawartej z Frontexem. Frontex moze pomdc Wykonawcy w wystawieniu
dokumentu “VAT and Excise Duty Exemption Certificate” uzywanego w celu
zwolnienia z VAT w Unii Europejskiej.

VAT nie bedzie réowniez brany pod uwage w ocenie ofert finansowych.

b) Dokumentacja uzupetniajaca

Dokumentacja uzupetniajaca stanowi istotng czesc oferty i musi by¢ kompletna w celu
zagwarantowania dojscia oferty do oceny technicznej. Dokumentacja ta musi
zawierac nastepujace elementy:

1.
2.

Deklaracja Honorowa Uczestnika Przetargu (Aneks 1V).

Formularz ztozenia oferty - nalezycie wypetniony i podpisany przez upowaznionego

przedstawiciela Oferenta (Aneks V).

3.

Dokumentacja dotyczaca kryteriow wyboru.
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lll. OCENA OFERT

Oferty zostang otwarte i ocenione przez Komisje Oceniajaca, ktora posiada wiedze techniczng i
administracyjna konieczna do wyrazenia rzetelnej opini na temat ofert.

lll.1 Sesja otwarcia ofert

Sesja otwarcia ofert ma na celu gtownie sprawdzenie zgodnosci otrzymanych ofert z nastepujacymi
wymogami formalnymi:

a) oferty zostaty ztozone przed uptywem wyznaczonego terminu, oraz
b) koperta zawierajaca oferte jest zapieczetowana.

Sesja otwarcia ofert bedzie miata miejsce w budynku Frontexu, Plac Europejski 6, 00-844 Warszawa,
Polska - telefon: +48 22 2059500, faks: +48 22 2059501. Oferenci chcacy uczestniczyé w sesji otwarcia
ofert powinni wysta¢ mailem lub faksem potwierdzenie do zespotu zamowien
(procurement@frontex.europa.eu). Maksimum jeden reprezentant Oferenta moze uczestniczyé w
sesji otwarcia ofert. Jego udziat bedzie ograniczony do roli obserwatora.

lll.2 Sesja oceny ofert

Oferty spetniajace kryteria formalne, zgodnie z ustaleniami podczas sesji otwarcia ofert, beda
zakwalifikowane do oceny i oceniane w trzech etapach:

a) Kwalifikowalnos¢: bedzie sprawdzana zgodnie z kryteriami wykluczenia wskazanymi w
punkcie 11.3. Jesli przynajmniej jeden z kryteriow nie jest spetniony, to oferta nie podlega
dalszej ocenie.

b) Weryfikacja kryteriow wyboru: jak wskazano w punkcie Il1.4.
c) Ocena zgodnie z kryteriami przyznania zamowienia: jak wskazano w punkcie III.5.

Obrady Komisji Oceniajacej sa tajne a jej decyzje podejmowane sa w sposob kolektywny. Cztonkowie
Komisji sa zobowiazani do zachowania poufnosci.

lll.3 Kryteria wykluczenia

Zgodnie z Rozporzadzeniem (EU, Euratom) Nr 966/2012 z dnia 25 pazdziernika 2012 (ze wszystkimi
poprawkami) dotyczacego zasad finansowych majacych zastosowanie do budzetu ogolnego Unii,
oferenci beda wykluczeni z uczestnictwa w procedurze przetargowej jesli znajda sie w jakiejkolwiek
Z sytuacji opisanej tamze.

W celu spetnienia kryteriow wykluczenia, Oferent lub w przypadku konsorcjum wszyscy cztonkowie
konsorcjum (jak tez podwykonawcy, jezeli ma to zastosowanie) dostarcza w ofercie “European
Single Procurement Document” (ESPD) lub tez, w przypadku gdy ESPD jest niedostepny, deklaracje
honoru, wtasciwie podpisang i datowana, stwierdzajaca, ze nie znajduja sie w jakiejkolwiek z
sytuacji opisanej tamze (Aneks IV - Deklaracja Honorowa Uczestnika Przetargu).

Oferent, ktory zostanie wybrany do podpisania umowy, przedtozy w odpowiednim czasie, przed
podpisaniem umowy, dowody poswiadczajace prawdziwos¢ Deklaracji Oferenta, wymagane przez
Zamawiajacego.

lll.4 Kryteria wyboru

Kazda oferta bedzie weryfikowana na podstawie kryteriow wyboru okreslonych ponizej. Oferty
niekompletne zostang odrzucone. Jednakowoz Frontex moze wnioskowac o przestanie brakujacych
formalnych dokumentéw faksem/poczta i przed tym przestaniem dostarczenie ich jako skandw
dotaczonych do e-maila (zwykle maja byc one sktadane w ciagu 48 godzin od ztozenia wniosku).

Oferenci muszg udowodnic, ze posiadajg niezbedna wiedze, doswiadczenie, zasoby ludzkie oraz
odpowiednia zdolnos¢ techniczng, gospodarcza i finansowa do $wiadczenia wymaganych ustug.

I11.4.1 Sytuacja wtasna oferentow, z uwzglednieniem wymogow dotyczacych ich wpisu do rejestrow
handlowych lub zawodowych.

Informacje i formalnosci potrzebne do ocenienia czy warunki zostaty spetnione:
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Wymagane jest potwierdzenie ze Oferent jest upowazniony do realizacji kontraktu w ramach
prawa krajowego, co znajduje swoje potwierdzenie we wpisie do rejestru handlowego lub
zawodowego (w Polsce: KRS), lub w postaci zaprzysiezonej deklaracji lub certyfikatu
cztonkostwa konkretnej organizacji.

I11.4.2 Zdolnos$¢ ekonomiczna i finansowa

Celem udowodnienia zdolnosci ekonomicznej i finansowej, roczny obrot Oferenta w latach 2014
i 2015 musi by¢ wiekszy niz 25,000,000.00 EUR (oddzielnie na kazdy rok). Oferent przedstawi

oswiadczenie dotyczace swojego obrotu na lata 2014 i 2015.

I11.4.3 Zdolnos¢ techniczna i zawodowa

Oferent dla celow realizacji kontraktu musi posiada¢ nastepujaca zdolnos¢ techniczng i

zawodowa:

e Oferent musi posiada¢ co najmniej 3-letnie doswiadczenie w $swiadczeniu ustug
telefonii komorkowej i transferu danych. Dla potwierdzenia tego musi dostarczyc¢
krétki opis doswiadczenia firmy na rynku telekomunikacyjnym i informacje o
pokryciu sieci telekomunikacyjnej na obszarze Polski;

e Oferent musi potwierdzi¢ posiadanie zasobow ekonomicznych i technicznych do
celow realizacji kontraktu poprzez ztozenie dowolnego formatu oswiadczenia
wtasnego;

e Oferent przedtozy liste zawartych kontraktow o wartosci powyzej 250,000.00 EUR,
oraz listy referencyjne dla minimum 3 z tych kontraktow;

e Oferent powinien w obecnej chwili dostarczac ustugi dla minimum 5 milionéow
aktywnych kart SIM. Ilos¢ obecnie aktywnych kart SIM bedzie zadeklarowana poprzez
ztozenie dowolnego formatu oswiadczenia wtasnego.

Do drugiego etapu oceny zostang zakwalifikowane wytacznie oferty spetniajace kryteria wyboru.

Zobowigzanie oferenta do przedstawienia dowodow, o ktorych mowa w niniejszym punkcie nie
dotyczy danego roku, jezeli takie dokumenty zostaty juz przedtozone Frontexowi w tym roku do
celéw innej procedury przetargowej i wymagania niniejszego punktu sa w dalszym ciagu spetnione.
Oferent jest w takich przypadkach zobowigzany do podania numeru referencyjnego niniejszej
procedury przetargowej.

lll.5 Kryteria udzielenia zaméwienia
Ocena techniczna

Oferowany sprzet bedzie spetniat lub przewyzszat minimalne wymagania techniczne opisane w
Aneksie Ill, zaktadka “Urzadzenia mobilne”. Oferty niespetniajagce tych minimalnych wymagan
technicznych nie beda brane pod uwage do dalszej oceny. Wybrany Oferent musi zapewni¢ dostawe

proponowanych modeli podczas pierwszego dwuletniego okresu waznosci kontraktu ramowego.

Oferent musi zaprezentowac swoja oferte zgodnie z nastepujacym schematem:

Prosty telefon komoérkowy (kazdy system operacyjny z wytaczeniem systeméw i0S, Androida i

Windows) - 10% z puli telefonow komadrkowych do zaméwienia.
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Smartfon - najnowszy model dostepny na rynku lokalnym, posiadajacy najnowsza wersje systemu
operacyjnego i0S lub z mozliwoscig ulepszenia systemu przez strone internetowa producenta lub
bezposrednio w aparacie:

- podstawowy model - z pamiecig Flash réwna lub wieksza od 32 GB - 20% z puli telefonow
komorkowych do zamowienia.

- $Sredni model - z pamiecia Flash wieksza od 32 GB do 128 GB i wielkoscig ekranu do 5 cali - 35%
z puli telefonow komoérkowych do zaméwienia.

- Sredni model - z pamiecia Flash wieksza od 32 GB do 128 GB i wielkoscia ekranu ponad 5 cali -
5% z puli telefonow komoérkowych do zamowienia.

- Sredni model - z pamiecia Flash wieksza od 128 GB i wielkoscia ekranu do 5 cali - 25% z puli
telefondw komérkowych do zamdwienia.

- $redni model - z pamiecia Flash wieksza od 128 GB i wielkoscia ekranu ponad 5 cali - 5% z puli

telefonow komorkowych do zaméwienia.

Odnosnie ustug transferu danych, wybrany Wykonawca dostarczy tablety z systemem i0S w cenach
promocyjnych w ilosci maksimum potowy liczby aktywnych kart SIM do transferu danych, ktora to
liczba obecnie wynosi 286 numerow (tj. 143 sztuki). Tablety beda podzielone na:

Standardowe (wielkos¢ ekranu okoto 9,5 - 10 cali) - 60% z puli tabletow do zamodwienia;

Mini (wielkos¢ ekranu okoto 7,5 - 8 cali) - 40% z puli tabletow do zaméwienia.

Tablet - najnowszy model dostepny na rynku lokalnym, posiadajacy najnowsza wersje systemu

operacyjnego i0S lub z mozliwoscia ulepszenia systemu przez strone internetowa producenta lub

bezposrednio w aparacie, bedzie zamawiany w obu rozmiarach zgodnie z podziatem jak ponizej:
Standardowy model - z pamiecig Flash nie nizsza od 32 GB - 70% z puli tabletow do
zamowienia;

Ulepszony model - z pamiecig Flash nie nizsza od 64 GB - 30% z puli tabletow do zamédwienia.

Ocena finansowa

Cena referencyjna oferty bedzie wyliczona wedtug nastepujacych formut:

Oferta cenowa dla ustug = scenariusz kontraktu dla planu taryfowego 1 (Aneks lll, zaktadka “Modele
taryf”) + scenariusz kontraktu dla planu taryfowego 2 (Aneks lll, zaktadka “Modele taryf”) +
scenariusz kontraktu dla innych ustug (Aneks I, zaktadka “Szczegotowa lista cen”), pomnozone
przez wspotczynnik wzrostu dla ustug.

Oferta cenowa dla sprzetu = koszt smartfondw i standardowych telefonow komorkowych (Aneks lil,
zaktadka “Urzadzenia mobilne”) + koszt tabletow (Aneks lll, zaktadka “Urzadzenia mobilne”),
pomnozone przez wspotczynnik wzrostu dla sprzetu.

Kontrakt bedzie przyznany ofercie z najlepszym stosunkiem ceny ustug/sprzetu, ze wspoétczynnikiem
30/70 dla rezultatu finansowego dla sprzetu i dla ustug.

Rezultat ten bedzie uzyskany poprzez pomnozenie:

« oferty cenowej dla sprzetu (Aneks lll, zaktadka “Scenariusz finansowy”) przez 0.30;

« oferty cenowej dla ustug (Aneks Ill, zaktadka “Scenariusz finansowy”) przez 0.70.
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lll.6 Ocena ofert taczonych i ofert obejmujacych podwykonawstwo
Oferty taczone zostang ocenione w nastepujacy sposob:

a) Kryteria wykluczenia i wyboru dotyczace zdolnosci ekonomicznej i finansowej zostang
ocenione indywidualnie dla kazdej firmy.3

b) Kryteria wyboru dotyczace zdolnosci technicznej i zawodowej zostana ocenione dla tacznej
zdolnosci cztonkow konsorcjum, jak dla catosci.

c) Kryteria udzielania zaméwienia zostang ocenione w oparciu o oferte, bez wzgledu na to, czy
zostata ona ztozona przez osobe fizyczna, pojedyncza firme czy tez tacznie.

Oferty taczone po rozstrzygnieciu przetargu:

Jesli Oferent ztozyt oferte taczona ale jeszcze nie nadat tej wspotpracy formy prawnej, i jesli jest mu
udzielane zamowienie, Zamawiajacy moze wymagac¢ od Oferenta, by nadat oficjalny status swej
wspotpracy przed podpisaniem kontraktu, jesli jest to konieczne do jego wtasciwego wykonania.
Mozna przyja¢ forme podmiotu z osobowoscia prawng lub bez ale gwarantujaca Frontexowi
wystarczajaca ochrone interesow (w zaleznosci od Panstwa Cztonkowskiego, moze to by¢, na
przyktad, konsorcjum lub tymczasowe stowarzyszenie).

Kontrakt zostanie podpisany przez wszyskich cztonkow grupy lub przez jednego z cztonkdw, ktory
zostat upowazniony przez pozostatych cztonkow grupy (prawomocnictwo lub adekwatne upowaznienie
musi zostac ztozone i stanowic Aneks Il do Kontraktu), w przypadku gdzie Oferenci nie stworzyli formy
prawnej.

Oferty obejmujace podwykonawstwo zostang ocenione w nastepujacy sposob:

a) Kryteria wykluczenia i wyboru dotyczace zdolnosci ekonomicznej i finansowej zostang
ocenione indywidualnie dla kazdej firmy “.

b) Kryteria wyboru dotyczace zdolnosci technicznej i zawodowej zostana ocenione dla tacznej
zdolnosci Oferenta i podwykonawcy, traktowanych jak catos¢, uwzgledniajac oddanie przez
podwykonawce swych zasobow do dyspozycji Oferenta na okoliczno$¢ wykonania postanowien
kontraktu.

Kryteria udzielania zamowienia zostang ocenione w oparciu o oferte. Podwykonawstwo jako takie nie
moze byc¢ kryterium udzielania zamowienia.

3 Jesli kryteria majg osiggna¢ pewien prog, na przyktad catkowity obrot lub obrot jesli chodzi o przedmiot zamoéwienia, zostanie
przeprowadzona tgczna ocena wszystkich cztonkéw konsorcjum.

4 Jesli kryteria majg osiggna¢ pewien prég, na przyktad catkowity obrét lub obrot jesli chodzi o przedmiot zamowienia, zostanie
przeprowadzona fgczna ocena oferenta: oferent plus podwykonawca, w znaczeniu, ze podwykonawca udostepnia oferentowi
swoje srodki w celu realizacji umowy.
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